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Poznaj ekspertki wydarzenia:

Anna Zalewska

Menadzerka marketingu, opiekunka
merytoryczna programu Specjalista
e-commerce.Wyktadowczyni na
wyzszych uczelniach. Od lat buduje
marke agencji, tworzac skuteczna
komunikacje na stronie internetowej,
w social mediach i prasie branzowe,.

Joanna Ceplin

Zatozycielka & CEO Instytutu Marki
Online i Komunikacji. Specjalizuje sie
w strategii marki i online marketingu.
Tworczyni 56 szkolen oraz autorka
ksigzki ,,Uwierz w swojg marke online
i rozwijaj swoj biznes”.
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Perspektywy branzy na 2025 rok
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Kluczowe trendy i ich wplyw na e-commerce
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7 gtownych btedow w e-commerce
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Jakie dziatania pomog3a Ci zwiekszy¢ sprzedaz
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Jak przygotowac swoj biznes na przysztosc
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Jak wazna i dynamiczna jest rola
Specjalisty sprzedazy internetowej
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Notatki
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Dziekujemy za Twoj3a obecnos¢ i zaangazowanie podczas
naszego spotkania NA ZYWO!

Mamy nadzieje, ze ten zeszyt ¢wiczen i notatki, ktére w nim
zapisatas/es, pomoga Ci by¢ na biezaco z najnowszymi
trendami i zmianami w branzy.
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Czym jest Instytut Marki Online i Komunikacji?

Instytut Marki Online i Komunikacji (IMOK.edu.pl) to placéwka ksztatcenia
ustawicznego wpisana do Rejestru Szkoét i Placowek Oswiatowych. Oferujemy
najwyzszej jakosci kompleksowe programy zawodowe w obszarze online
marketingu, komunikacji, sprzedazy i sztucznej inteligencji. Wspieramy rozwoj
umigjetnosci i kompetencji cyfrowych zgodnie z najnowszymi trendami. Naszymi
partnerami merytorycznymi sg najlepsze na rynku agencje marketingowe,
eksperci i menedzerowie z doswiadczeniem w miedzynarodowych korporacjach.

/TR
W IMOK-u.: ISO
g

@ Dbamy o to, aby nasi kursanci uczyli sie od najlepszych ekspertow. 90012015

@ Czuwamy nad tym, aby jako$¢ naszych programéw byta na najwyzszym
poziomie. Potwierdzeniem tego jest certyfikacja ISO 9001

@ \Wszystkie nasze programy sa certyfikowane. Po zdanym egzaminie absolwent
otrzymuje zaswiadczenie z kodem zawodu na drukach MEN,

@ Podczas ksztatcenia wykorzystujemy blended learning: zajecia odbywaja sie
online na zywo + uczestnik otrzymuje dostep przez 365 dni do wszystkich
materiatow na platformie kursowej.

Certyfikaty
i zaswiadczenia ISO Jakos¢ Szybkosé Ilaeliir?ﬂed
MEN g
Szkolenia Jakos¢ \¥/spoétpraca Krotki okres Online na zywo +
z certyfikatem potwierdzona z najlepszymi zdobywania dostep do
ZAWODU certyfikatem ekspertami, nowych materiatow na

i zaswiadczeniem ISOQ002 praktykami UTFI)GSJEHESCI' platformie +

MEN i wyktadowcami i reskillin% grywalizacja

pracownikow
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Program rozwojowy

SPECIJALISTA

E-COMMERCE

Dotacz do szkolenia w NIZSZEJ cenie!

START: 25.02.2025 r.

Po ukonczeniu programu otrzymujesz zaswiadczenie na druku
MEN oraz certyfikat potwierdzajgcy umiejetnosci zdobyte

w obrebie zawodu: Specjalista sprzedazy internetowej

(kod zawodu: 243109).

Przygotuj sie ha przysztos¢

w branzy e-commerce!

E-commerce rosnie w zawrotnym tempie, a skuteczna sprzedaz online
wymaga coraz wiekszej specjalizacji. Chcesz zdobyc¢ praktycznag wiedze
I wyroznic sie na rynku?

Program specjalista sprzedazy internetowej to kompleksowe szkolenie,
ktore nauczy Cieg, jak skutecznie prowadzi¢ sprzedaz online, optymalizowac
konwersje i zarzgdzac e-sklepem. Poznasz strategie SEO, kampanie PPC,
analityke e-commerce i narzedzia automatyzacji sprzedazy. Przekuj teorie
w praktyke i zwieksz wyniki sprzedazowe swojej firmy!

Program Specjalista e-commerce to szkolenie dla oséb, ktore:

v Chca zdobywaé¢ kompetencje w zakresie budowania sprzedazy online.
+ Prowadzj firmy i chca wzmocni¢ kompetencje swoich zespotéw
marketingowych i sprzedazowych.
+/ Zajmuja sie marketingiem i chca sie przebranzowic¢ lub poszerzy¢
SWojg wiedze o0 e-commerce.
+ Internet to ich ulubiona przestrzen do budowania relacji i sprzedazy, ale
brakuje im technicznych umigjetnosci i wiedzy, by wykorzystac ten potencjat.
v Chca pracowac kreatywnie i realizowac¢ swoje pomysty, ale nie wiedza,
jak na tym zarabiac.
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Program szkolenia Specjalista e-commerce:

Strategia e-commerce - planowanie i wdrazanie skutecznych strategii sprzedazowych
Optymalizacja SEO - techniki zwiekszania widocznosci sklepu w wyszukiwarkach
Kampanie PPC - tworzenie i zarzadzanie ptatnymi kampaniami reklamowymi

Social Media Marketing — budowanie marki i angazowanie klientdéw w social mediach
Obstuga klienta online — efektywna komunikacja i zarzadzanie relacjami z klientami
Analityka e-commerce — monitorowanie i analiza wynikdéw sprzedazy

Prawo w e-commerce - aspekty prawne prowadzenia dziatalnosci online

Automatyzacja marketingu — wykorzystanie narzedzi MarTech w sprzedazy internetowej
Logistyka i zarzadzanie magazynem - efektywne zarzadzanie procesami logistycznymi
Sesja Q&A i przygotowanie do egzaminu

Zaliczenie - certyfikat oraz zaswiadczenie MEN z kodem zawodu

Opinie absolwentéw naszego programu:

Katarzyna Zon

Na poczatku listopada rozpoczetam kurs ,,Specjalista sprzedazy
internetowej” w IMOK-u. Juz teraz moge $Smiato powiedzied, ze jest to kurs godny
polecenia. Dlaczego? Ogrom wiedz, zagadnienia poruszane w czasie wyktadéw
sg starannie dobrane, a same wyktady wyczerpuja dany temat, teoria poparta
przykfadami praktycznymi, dobrymi i zZtymi praktykami w biznesie online!

Katarzyna Dabrowicz

Mam wiedze techniczng jak stworzy¢ sklep internetowy. Brakowato mi jednak poktadania
wszystkich proceséw marketingowych. Czyli co trzeba wzigé¢ pod uwage i jakie kroki podjaé,
aby sklep przynosit dochody i stat sie rentowny. Kurs specjalisty Specjalista e-commerce
wszystko mi pouktadat. Jesli nie chcesz dziataé w ciemno, metoda préb | bteddw, tylko mieé
Jjasny przekaz na, co zwréci¢ uwage i od czego zaczaé, ten kurs jest zdecydowanie dla Ciebie.

Marta Kochanowska

Praktyczna wiedza! Dokfadnie przejrzatam program szkolenia, réwniez to, ze szkolenie byto prowadzone
we wspbétpracy z agencjg SEO, a nie zewnetrznymi trenerami, dodatkowo bardzo dobra reklama

i tez dobre opinie w Googlach sktonity mnie do wziecia udziatu w szkoleniu ,Specjalista e-commerce”.
Polecam szkolenie ,Specjalista e-commerce”, poniewaz byto dobrze zaplanowane, zorganizowane,

byto bardzo mato problemdw technicznych jak na szkolenie online, ktére trwato kilka tygodni.
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StworzyliSmy szkolenie, ktore daje realne umiejetnosci

i co wazne - uczy réwniez pozniejszego samodzielnego
zdobywania wiedzy, co jest niezbedne w tak dynamicznie
rozwijajacej sie branzy.

Lubisz odkrywa¢ nowinki technologiczne i chcesz dowiedziec sieg,
jak wplesc¢ je w swoje zawodowe kompetencje?

o Pasjonuje Cie komunikacja w mediach spotecznosciowych,
ale potrzebujesz wiedzy, aby wykorzystac jg biznesowo?

o Chcesz pracowac kreatywnie i realizowac swoje pomysty,
ale nie wiesz, jak na tym zarabiac?

e Internet to Twoja ulubiona przestrzen do budowania relacji i sprzedazy, ale
brakuje Ci technicznych umiejetnosci i wiedzy, by wykorzystac ten potencjat?

Dlaczego Instytut Marki Online i Komunikacji?

Wezmiesz udziat w 13 szkoleniach online na zywo na platformie ClickMeeting.
Spedzisz ponad 20 godzin na warsztatach z ekspertami.

Zyskasz dostep do nagran i materiatow edukacyjnych na 365 dni.

Otrzymasz certyfikat oraz zaswiadczenie MEN z kodem zawodu 2431009.

CLKKKX

Masz mozliwos¢ skorzystania z ptatnosci na raty lub dofinansowania.

Wykorzystaj specjalny kod rabatowy
OBNIZ cene szkolenia o0 400 zt:

- optata jednorazowa: SSI1400 3]
- optata cykliczna: SSI1400 C

PROMOCJA wazna do 14.02.2025 r. do potnocy!

KLIKNIJ | DOLACZ Z RABATEM
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